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PRESSEINFORMATION

Kai Opitz wird neuer Leiter Sales und Business Development bei

Dusseldorf Congress und verstarkt das Fuhrungsteam

Dusseldorf, 31.05.2023

Zum 1. Juni tritt Kai Opitz seine Position als Leiter Sales und Business Development der
Dusseldorf Congress GmbH an. Mit dem 33-jahrigen Betriebswirt kommt ein
Veranstaltungs- und Vertriebsmanager ins Unternehmen, der tber eine hohe Expertise in
der Vermarktung von Events verfiigt. Insbesondere im Bereich kombinierter
Veranstaltungsformate, wie Konferenzen mit angeschlossenen Ausstellungen, bringt er
grofRes Know-how mit. Er wird seinen Fokus unter anderem auf den Ausbau der Customer
Centricity legen, um als professioneller Berater unvergessliche Erlebnisse fiir Neu- und

Stammkund:innen zu erméglichen.

Als neuer Sales Director tbernimmt Kai Opitz die Leitung der nationalen und internationalen
Vermarktung des Dusseldorfer Messegelandes inklusive des Kongresszentrums und der
Stadthalle. Auch die internationale Positionierung und die Weiterentwicklung der Gibergreifenden
Vertriebsstrategie in Kooperation mit starken Partnern zahlt zu seinen Kernaufgaben.

~Wir freuen uns, dass wir Kai Opitz flr Dusseldorf Congress gewinnen konnten®, so Maria Kofidou,
Geschéftsfuhrerin der Disseldorf Congress GmbH. ,Mit ihm werden wir, in Zusammenarbeit mit
dem Convention Bureau Dusseldorf und den Akteuren aus der Stadt, den Kongressstandort

Dusseldorf weiter voranbringen.*

Kai Opitz verfugt Gber langjahrige Erfahrung im Veranstaltungs- und Vertriebsmanagement: Nach
dem Studium Messe-, Kongress- und Eventmanagement und dem beruflichen Einstieg bei der
Karlsruher Messe- und Kongress GmbH war der 33-Jéhrige als Sales Manager fur einen der
weltweit fihrenden Eventveranstalter, Reed Exhibitions, tétig. Zuletzt verantwortete er als
Projektmanager den internationalen Vertrieb im Geschéftsbereich Messen und Kongresse der

,<Avoxa - Mediengruppe Deutscher Apotheker mit Sitz in Eschborn (bei Frankfurt).

Als neuer Vertriebsleiter wird Kai Opitz insbesondere die individuelle Kundenzufriedenheit in den

Blick nehmen: ,In unserem Geschaft sind starke Kundenbeziehungen ein wichtiger Eckpfeiler der
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unternehmerischen Wertschdpfung®, erklart Kai Opitz. ,Ich habe den Anspruch, unseren

Kundinnen und Kunden die bestmégliche Experience zu bieten.*

Auch im Hinblick auf die gezielte Akquise von internationalen Verbandskongressen ist die
Personalie Kai Opitz fur Dusseldorf Congress eine strategisch wichtige Entscheidung. ,Mit seiner
Expertise im Kongress- und Eventgeschaft, der Erfahrung im Vertrieb und der Nahe zum Medizin-
und Gesundheitsbereich unterstreicht die Besetzung von Kai Opitz unsere Wachstumsambitionen®,

so Maria Kofidou.

Ihr Ansprechpartner fur weitere Fragen:
Dusseldorf Congress GmbH

Martin Ritten — Leiter Marketing & Kommunikation
T: +49 211 4560 — 84 81

presse@duesseldorfcongress.de
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